
GUIDE TO
EXPORTING IN INDIA

How to Grow

to Export market

A step-by-step guide

SAMRIDDH VYAPAR



क्या आप भारत में निर्यात के  विश्व में कदम रखने की सोच रहे हैं लेकिन प्रक्रिया को दुविधा

के  रूप में पाते हैं? भारत से निर्यात करना लाभकारी हो सकता है, लेकिन इसके  साथ अपने

नियमों और दस्तावेज़ की आवश्यकताओं की एक अपनी सेट भी होती है। इस व्यापक

मार्गदर्शन में, हम आपको भारत में निर्यात के  कदमों का समर्थन करेंगे और एक सुगम और

सफल निर्यात की यात्रा के  लिए आवश्यक दस्तावेज़ों के  अंदरूनी दृष्टिकोण प्रदान करेंगे।

अपना निर्यात उत्पाद पहचानें निर्यात करने के  उद्देश्य से उपयुक्त उत्पाद की पहचान

करके  शुरू करें। बाजार की मांग, संभावित प्रतिस्पर्धी, और मूल्य रणनीतियों का

अध्ययन करें ताकि सूचित निर्णय लिया जा सके ।

अपना व्यापार पंजीकृ त करें सुनिश्चित करें कि आपका व्यापार संबंधित सरकारी

प्राधिकरणों जैसे कि विदेश व्यापार महानिदेशालय (DGFT) और माल और सेवा

कर (GST) विभाग के  साथ पंजीकृ त है।

एक आयात-निर्यात कोड (IEC) प्राप्त करें IEC एक विशेष 10-अंक कोड है जो

भारत में सभी आयातकर्ताओं और निर्यातकर्ताओं के  लिए आवश्यक है। यह DGFT

से प्राप्त किया जाता है।

अपना बाजार चुनें अपने निर्यात के  लिए लक्ष्य बाजार का चयन करें। पंहचने वाले

देश में कानूनी आवश्यकताओं, शुल्कों, और व्यापार विनियमन का अध्ययन करें।
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भारत में निर्यात करने के  लिए एक व्यापक मार्गदर्शन: महत्वपूर्ण
दस्तावेजों का नेविगेट करना

भारत में निर्यात: कदम-से-कदम मार्गदर्शन



5. सीमा प्रक्रियाएँ भारतीय सीमा प्रक्रियाओं की अच्छी तरह से जान पड़ो, जिसमें सीमा

घोषणाएँ, मूल्य मूल्यांकन, और सामग्री की श्रेणी शामिल हैं।

6. निर्यात विधियों का पालन करें सुनिश्चित करें कि आपका उत्पाद भारत के  निर्यात

विधियों का पालन करता है और आपके  उत्पाद वर्ग के  लिए लागू होने वाले किसी विशेष

विधियों का पालन करता है।

7. पैकिंग और लेबलिंग आंतरराष्ट्रीय मानकों और विनियमनों के  अनुसार अपने उत्पादों

को ठीक से पैक करें और लेबल करें, वस्तुओं की प्रकृ ति और पंहचने वाले बाजार की

आवश्यकताओं को ध्यान में रखते हुए।

8. दस्तावेज़ की आवश्यकताएँ

भारत में महत्वपूर्ण निर्यात दस्तावेज़
प्रोफॉर्मा इनवॉयस निर्यात लेने की विवरणिका को समेटने वाला एक पूर्व इनवॉयस,

जिसमें उत्पाद विवरण, मूल्य निरूपण, और बेचने की शर्तें शामिल हैं।

वाणिज्यिक इनवॉयस वाणिज्यिक इनवॉयस जो गूड्स की बेची जाने वाली आधिकृ त

इनवॉयस होती है, जिसमें समझौतियों की कीमत, भुगतान शर्तें, और अन्य

महत्वपूर्ण जानकारी शामिल होती है।

पैकिंग सूची प्रत्येक भेज की सामग्री और पैकिंग की जानकारी को विस्तार से दर्ज

करने वाली सूची।

मूल दस्तावेज़ की प्रमाणिकता सामग्री की मूल प्रमाणित करने वाला दस्तावेज़,

अक्सर व्यापार समझौतों की पात्रता निर्धारण के  लिए आवश्यक होता है।

लेडर ऑफ लेटर (यदि लागू हो) एक भुगतान व्यवस्था जो खरीदार से बेचने वाले को

कु छ शर्तों की पूर्ति पर भुगतान गारंटी करती है।

निर्यात लाइसेंस (यदि लागू हो) कु छ उत्पाद विशेष प्राधिकरणों द्वारा जारी निर्यात

लाइसेंस की आवश्यकता हो सकती है।

बीमा प्रमाणपत्र गूड्स को परिवहन के  दौरान कवर करने वाली एक बीमा पॉलिसी।

सीमा घोषणा सीमा कर, क्लियरेंस, और निर्यात विधियों के  साथ संबंधित दस्तावेज़।
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निष्कर्ष

भारत में निर्यात एक निर्यात व्यापार की जटिलताओं को

संभालने के  लिए आवश्यक प्रक्रियाओं और दस्तावेज़ को

समझने और पालन करने पर निर्भर करता है। हमारी चरण-

से-चरण मार्गदर्शिका का पालन करके  और सुनिश्चित करके

कि आपके  पास आवश्यक दस्तावेज़ है, आप भारत में

निर्यात व्यापार की जटिलताओं को संभालने के  लिए तैयार

होंगे। अपने निर्यात यात्रा पर व्यक्तिगत मार्गदर्शन और

अधिक विस्तृत जानकारी के  लिए, कृ पया हमारे साथ उस

समृद्ध व्यापार से परामर्श करें।"
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